
高成长 稳分红︱盛业公布 2025 年业绩：净利润增长约 24%，电商

业务规模增长超 4.4 倍，预计股息率超 7% 

 

2026 年 3 月 17 日，领先的供应链金融科技平台盛业控股集团有限公

司（简称“盛业”，股份代号：6069.HK

“



获得感。 

 

基于平台化、国际化及新行业布局的巨大前景，盛业的“高成长、稳

分红”属性持续获得资本市场高度认可。公司已获中金公司、天风证

券、中信建投、国投证券、东吴证券、国金证券等多家知名机构一致

看好，并获给予“买入”或“跑赢大市”评级。与此同时，凭借领先

的科技实力、行业地位与发展潜力，公司成功入选“港交所科技 100

指数”，正式跻身港股科技板块第一梯队。 

 

平台科技业务加速拓展，平台化模式成增长关键 

 

盛业持续优化以数据为驱动的“重交易、轻主体”风控模型，在运营

效率提升、成本控制优化、客户体验改善等方面成效显著。这不仅增

强了客户粘性与企业竞争壁垒，还进一步提升了自身的产业资源整合

与数据获取能力。在这一良性循环的持续推动下，盛业实现了可持续

发展，持续巩固行业领先地位。 

 

截至 2025 年 12 月 31 日，盛业实现主营业务收入及收益约 9.04 亿

元。平台累计服务客户数量超 23,000 家，较去年同期增长超 27%。平

台累计智能撮合的业务规模超 3,324 亿元，较去年同期增长超 33%。

其中，中小微企业客户数量占比超 96%，累计为客户降低资金成本超

33 亿元。 



 

盛业通过“盛易通云平台”实现产业生态和数据的深度链接，利用大

数据分析、大模型推理、AI 智能风控等科技手段，为中小微企业提供

差异化增值服务。截至 2025 年 12 月 31 日，“盛易通云平台”已与

17 家核心企业建立系统链接，平台科技撮合业务占比超 87%。平台科

技服务收入约 4.74 亿元，同比增长约 37%，占总收入的比重超 52%，

“平台化、轻资产”发展模式已成为业绩加速增长的关键。 

 

创新业务发展超预期，电商与出海双轮驱动 

 

在电商服务领域，盛业的平台覆盖面与业务增长均超预期。公司已

完成对



队具备国际化视野，公司深耕供应链科技领域 12 年，拥有成熟的科

技系统和服务模式，并已获得新加坡国家主权基金淡马锡的战略投

资与资源支持，业务具备在东南亚快速复制推广的条件。目前，盛

业已正式将“出海战略”列为核心驱动力，并在当地设立国际总部

与在建专业团队，重点聚焦机器人、新能源汽车、AI 基础设施等领

域的头部中国高端制造企业的出海需求，提供涵盖物流、仓储、报

关、跨境结算、汇率管理、订单匹配等环节的一站式解决方案。 

 

在新能源汽车布局中，盛业已与东南亚最大的线上汽车交易平台

Carro 建立合作关系，携手助力极氪汽车等中国新能源汽车品牌开

拓海外市场。在 AI 基础设施布局中，盛业已与全球光通信行业领军

企业长飞光纤（股份代号：601869.SH、06869.HK）达成战略合作，

运用 AI 技术为长飞光纤上游供应商提供灵活的供应链增值服务。产

业出海方面，双方将依托长飞光纤全球领先的技术实力与市场布

局，叠加盛业一站式国际供应链科技服务能力，协助中国 AI 基础设

施产业“走向世界”。 

 

AI 服务加速商业化落地，前瞻布局智联未来 

 

面对 AI 时代的“奇点时刻”，盛业基于长年的数据积累和客户基

础，已经实现了 AI 服务的商业化变现。 

 



在无锡市的支持下，盛业已接入雪浪算力中心、英伟达智算中心及

中科曙光先进计算中心，获得 60 多台 H800 服务器资源，拥有超过

1,000P 的智能算力。同时，盛业位于无锡的华东总部——“AI 未来

之城”已竣工，将作为全国首个 AI 产业数字生态基地，推动 AI 技

术在产业供应链深度融合，积极响应国家“AI+”专项行动的政策号

召。 

 

与此同时，盛业不断加大研发和人才的投入。截至 2025



应用、推进出海战略落地、优化平台服务能力，深入践行“携手中


