


截至 2024 年 12 月 31 日，盛業實現主營業務收入及收益約 9.19 億元。平台累

計處理的供應鏈資產規模超 2,490 億元，較去年同期增長約 29%。平台連結資

金合作方超 160 家，較去年同期增長超 24%。平台累計服務的客戶數量超 18,100

家，較去年同期增長超 18%。其中，中小微企業客戶數量占比超 96%，且客戶

留存率超 80%，助力客戶年銷售規模提升幅度超 60%。 

  

盛業通過平台化、科技化發展戰略，依託自主研發的“盛易通雲平台”連結產業

實體和金融機構，利用大資料分析、大模型推理、AI 智慧風控等科技手段實現優

質資產與普惠資金精准匹配，並為產業生態中的企業提供行銷獲客、客戶資料分



  

盛業在深耕基建工程、醫藥醫療、大宗商品等國家支柱行業的同時，積極佈局電

商、機器人、智算服務等戰略性新興產業，潛在的市場規模合計超 10 萬億元，

潛在的客戶數量合計超 1,000 萬家。 

  

目前，盛業已與中國和東南亞的頭部跨境電商平台建立合作關係，助力中國製造

“走向世界”，實現中國消費者“全球購物”。截至 2024 年 12 月 31 日，盛

業已經幫助數百家電商商家獲得數十億元的資金周轉服務，帶動商家店鋪年度

GMV 增幅超 100%，逐漸形成盛業新的業務增長點。 

  

同時，盛業通過投資與全球領先的服裝柔性供應鏈科技智慧公司——達達辛巴

達（廣州）科技有限公司（簡稱“辛巴達”）達成戰略合作，助力中國服裝產業

帶與跨境電商平台加速出海。一方面，盛業將助力辛巴達在土耳其、東南亞、摩

洛哥等海外市場建設柔性智慧工廠；另一方面，盛業將通過辛巴達服務 SHEIN、

Temu、Cider、PatPat 等跨境電商平台的產業生態。本次合作，預計盛業能夠

撬動近 100 億元業務規模。 

  

此外，盛業與東南亞地區最大的電商平台達成戰略合作，聯手推出跨境電商供應

鏈金融服務，為中國賣家在海外市場進行精准行銷提供有力支持。本次合作，預

計盛業能夠觸達數百萬潛在的中國賣家，並撬動近千億級的業務規模。 

  



在機器人、半導體等領域，盛業通過投資與多家頭部創投機構達成合作，擴大產

業合作“朋友圈”。目前，盛業已與頭部人形機器人企業探討產業生態合作，計

畫通過供應鏈金融促進量產和提升銷售，進而形成“產業投資-生態服務賦能”

的全週期價值鏈條，持續釋放產業協同效應。 

  

全面擁抱 AI 新時代，推動產業數智化發展 

  

在數位經濟時代，人工智慧和大資料已經成為推動科技進步與經濟發展的核心動

力。盛業持續加大研發投入，截至 2024 年 12 月 31 日，累計研發投入超 2.5 億

元，研發人員占比約 30%，擁有國家發明專利及電腦軟體著作權共 80 項，涵蓋

資料、模型、算力等關鍵領域的創新應用，入選 2024 年“福布斯中國金融科技

影響力企業 TOP50”榜單。 

  

在 AI 大模型領域，盛業旗下“盛易通雲平台”已實現與國產開源大模型

DeepSeek 的全面融合，同時深入挖掘 ChatGPT、Llama、Qwen



在智算算力領域，盛業已獲得無錫經濟開發區（簡稱“無錫經開區”）的算力資


